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EM PREN DEDORES Linea ArriBA Emprendedpores

1. DATOS DEL EMPRENDEDOR

CUIT / CUIL [ DNIF

CLULT , . . . Y
- Podra presentarse con el Documento Nacional de Identidad (DNI), recuerde que para la inscripcion

en este programa es condicion estar inscripto ante AFIP | ANSES, si al momento de completar el
NRO * formulario no se encuentra inscripto, debera hacerlo para continuar el tramite.
Deberd adjuntar el documento que utilice para la inscripcion. En el caso de tratarse del DNI con el

27000000005 escaneado del frente y el dorso, de ser el CUIT/ CUIL su constancia.

Sin guiones

Razon Social f Nombre y Apellido™

Indicar &l nombre completo o razén social de la firma solicitante de la bonificacidn

Juana Gonzalez Denominacion que identifica al emprendimiento, es el nombre consta legalmente.

Forma Juridica *

Unipersonal v Modalidad que una persona, profesional o sociedad elige para llevar a cabo la actividad econémica
Condicidgn Tributaria *

Monotributista v Especificar la condicion fiscal en la que estad inscripto el emprendimiento.
Sector de Actividad *

Comercio - En la constancia de inscripcidn figura el CLAE —Clasificador de actividades econdmicas-, esto es el

codigo de tu actividad econdmica. Deberas especificar la actividad que alli figura.

Principales productos o servicios *

Describir los principales productos [ servicios que la empresa produce o presta.

Fabricacian de bles .. “ Sy .
R ————— En el sector de actividad puede ser “Fabricacién de muebles y partes de muebles, principalmente

de madera”, en este punto deberd mencionar de qué productos en particular se trata,

Reparacién de muebles i por ejemplo: reparcion de muebles.

Cargar otro product [ servicio

MNombre de fantasia®

En algunos casos el nombre con el que se denomina al emprendimiento en su carteleria, redes

Ju Deco sociales, comprobantes, no coincide con la razén social del mismo, debera escribir el nombre comercial.

REDES SOCIALES*

Judecoracion , . ,
En algunos casos el nombre con el que se denomina al emprendimiento en su carteleria, redes

Instagram sociales, comprobantes, no coincide con la razén social del mismo, debera escribir el nombre comercial.

Judecoracion

Facebook

Fecha de inicio de actividad en AFIP*

Se refiere a la fecha establecida al momento de realizar la inscripcion ante la AFIP de acuerdo al

02/02/2022 @ qf ” .
e sector de actividad” declarado anteriormente.

SEDE PRODUCTIVA DE APLICACION DEL PROYECTO *

Completar con el domicilio de sede productiva donde realizard la inversidn. Si su domicilio fiscal no se encuentra en la provinca de Buenos Aires, deberdn adjuntar al trémite,
constancia de inscripcidn a IBE en la provincia de Buenos Aires.

Calle * Ne* Piso Dto Codigo postal *
La Prensa 296 SN depto 5000
Domicilio donde se realiza la
Partido * Localidad * actividad productiva.
seleccione Partido A Seleccione Localidad w

DATOS DE LA PERSONA DEL EMPREDIMIENTO QUE SERA CONTACTO ANTE EL MINISTERIO *

Indicar las datos solicitadas sobre elfla representante DEL EMPRENDIMIENTO ante el Ministerio a los efectas de contactar para todos los aspectos relacionados con la
tramitacion y evaluacion.

Apellido y Nombre *

Juana Gonzalez

Cargo ™

Duena

Teléfono celular *

0200015000000

Correo electronico *

juanadecoi@gmail.com

CARGA DE DOCUMENTACION *

Certificado MIPyME *

FY
https://www.argentina.gob.ar/produccion/registrar-una-pyme/certificado-pyme
-
Certificado MIPyME.pdf
K Certificado MIPyME. pdf M Quitar | "B Examinar
Inscripcion ActiBA *
— -
Al momento de realizar la preinscripcion puede hacerlo sin esta inscripcion, en el caso de avanzar
sobre la solicitud debera registrarse https://actiba.mp.gba.gob.ar/
-
nscriprion AckiBA pdf
B Inscripcidn ActiBa_pdf M Quitar | "R Examinar

Comprobante de CBU de su cuenta en Banco Provincia de Buenos Aires *

— -
Los desembolsos de los créditos se realizan Gnicamente en cuentas bancarias del Banco Provincia
de Buenos Aires. Para obtener el comprobante de CBU deberd ingresar a su homebanking,
acercarse a un cajero automatico o descargarlo de Cuenta DNI.
-
Comprobante de CEU pd
B Comprobante de CBU pdf M Quitar | "B Examinar
DMI (Frente y dorso) *
- b
-
DL polf
B DN pdf M Quitar | '@ Examinar
Constancia de AFIP *
B -
-
Constancia AFIP pdf
B Constancia AFIP pdf M Quitar | "W Examinar

2. DESCRIPCION DEL EMPRENDIMIENTO

#Que valor proporciona el producto?

iEl emprendimiento es? *

Resumen de la actividad que se realizan, cuales fueron las razones que dieron origen al

Fuente primaria A . , , ) . .
emprendimiento, como comenzd, cuales son las fortalezas y las oportunidades del emprendimiento.

Breve resena del emprendimiento™

El emprendimiento surge hace dos anos en el garage de mi casa luego de haber realizado un
taller en el centro profesional local. Logré comprar algunas herramientas y con saberes de
costura previo realizo tapiceria. Tengo algunos productos que realizo en serie y otras a medida.

Fuente primaria: Es la principal fuente de ingresos.
Fuente secundaria: Es la segunda fuente de ingreso, teniendo otra actividad con mayores ingresos.

y

£El producto/servicio ya existe en el mercado? *

El productofservicio ya existe en el mercado w

¢Qué diferencia su producto o servicio de los del resto de los emprendimientos que
realizan la misma actividad?*

En la localidad donde vivo hay pocos carpinteros (menos aun mujeres) gue realizan muebles a
medida, a la vez, las nociones de costura complementan esta actividad. Mantengo vinculo con
mis clientes, y les comparto avances a través de fotos.

Qué valor le agrega a ese producto, donde esta puesto la diferencial.
y

Su emprendimiento jen gué instancia de desarrollo se encuentra? *

Ya es un emprendimiento con dientes v ventas recurrentes b

iTiene marca registrada? *
si
® No

Esto implica haberla inscripto en el INPI (instituto nacional de la propiedad intelectual)
https://www.argentina.gob.ar/inpi

iCuenta con las habilitaciones necesarias del establecimiento productivo yfo de prestacion
de servicio? *

Mo cuento w

CANTIDAD DE PERSONAL OCUPADO ACTUALMENTE EN LA EMPRESA O EMPRENDIMIENTO *

Complete con la cantidad de personal de las distintas dreas de su empresa clasificando por un lado por el nivel técnico y por otro por el género.

Clasificacién Género

-
Areas

=T =N =T T =

Especificar a todas las personas

-
o

Titular 1 0.00 100.00 0.00 que son parte del emprendimiento,
diferenciando el género, ya que al
Operativa: Produccion/Servicios momento de evaluar este item

o tiene valoracion.
AdministracionMentas/Compras

Otros
Total 1 0.00 1 100.00 Q.00
TIPO DE RELACION LABORAL *
Relacién laboral Cantidad
Empleados en relacion de dependencia 0
Muchas veces contamos con personas que trabajan en el emprendimiento, pero no estan
S tratados tributo u otros) 5 registradas, les solicitamos que, en este caso, mencionarlas en el item “Familiares/ amigos que
OldDoradores contrdtados (monorbdio u owros . P 9
trabajan en el emprendimiento
Familiares/ amigaos que trabajan en ¢l emprendimiento 0

VENTAS NETAS ANUALES DE LA EMPRESA DE LOS ULTIMOS 3 (TRES) PERIODOS: *

Detallar las ventas netas de IVA, de impuestos internos que pudieran corresponder .

T

20H 100.000
Completar con los balances de los periodos establecidos en el caso de no tener tres anos
2022 300,000 de antigtiedad completar los correspondientes.
2023 400.000
Promedio de ventas 266667
Promedio mensual ano actual o post derre 250,000

VENTAS NETAS ANUALES PROYECTADAS PROXIMOS 2 (DOS) ANOS: *

2035 600,000
Completar el cuadro con las proyecciones planificadas teniendo en cuenta la posibilidad
del otorgamiento del crédito.
2026 S00.000
Promedio de ventas 750,000

e
3. CONSUMIDORES | USUARIOS

Identificar a quién se destina el productn o servicio

Actualmente ;Quiénes son sus clientes mas importantes? ; Puede describirlos? *

Qué edades tienen, dénde viven, el género es importante para el producto que vende o el

Hombres y mujeres de mi localidad, personas particulares que se encuentran remodelando sus servicio que ofrece, cudl es su poder adquisitivo, el producto que vende es utilizado por alguna
hogres y guieren darle un togue estético. % profesic’m en particular.
“

A quiénes esta buscando alcanzar mayormente con sus productos yfo servicios? *

Vincularme con arquitectos v arquitectas para poder lograr trabajos mas grandes y mas Esas personas que describe en el punto anterior, son las personas que busca o estas personas
rentables ~ se encuentran en otra zona.

T
4. CANALES DE COMERCIALIZACION Y COMUNICACION

Como llega el producto o servicio a los clientes

En general ;Cual es el canal habitual de venta del producto o servicio que usted ofrece? *

Puede vender sus productos en locales de terceros, o bien muchas de las opciones anteriores.

Venta por internet [ comercio electrénica v En el caso de seleccionar esta opcion, le pedimos que especifique.

(Como se realiza la entrega de su producto yfo servicio? *

Tengo una pequena comioneta con la gue logro trasnportar algunos de los productos que

- - _ S ) i En el caso de contar con espacio fisico o feria solo especificarlo. En el caso de realizar venta por
realizo, otros los termino de montar en las casas de los dientes.

s internet, mencionar las empresas de correo con las que realiza los envios.

Su producto o servicios zrequiere de un servicio post-venta? ;Cual? *
Ma. . . . oz . .
Puede ocurrir que se trate de un producto que requiere instalacién, o bien realiza un
~ seguimiento del mismo en la busqueda de fidelizacion de los clientes. En el caso de no
corresponder, simplemente cologue “NO”.

¢Utiliza redes sociales para comercializar su producto o servicio? *

® 5f
Z'No

5. RECURSOS CLAVES

Enumere los activos mas importantes para que el plan de negocio funcione.

DESCRIPCION DEL PROCESO PRODUCTIVO *

Describa su proceso productivo, el equipamientofinstalaciones necesario para cada etapa de dicho proceso v contemple si cuenta o no con dicho equipamiento.

Equipamientofinstalaciones necesarias Es possedor del mismo?

Dizeno de los productos y Computadora, impresora, programas de disefo % Si o
’ ’ En este apartado deberd
: o ) - ] especificar los procesos claves
Corte de madera Teciarizado en su totalidad Si A o
“ “ para la obtencién del producto.
Armado Herramientas v maguinas varias Si L w
p y Mg “
Instalacion Herramientas Si L w
& rs
Cargar otra etapa
;Donde realiza la actividad? *
Dentro de mi casa gue es propia w

La actividad que realiza ¢requiere de logistica particular para la venta? *

Si para el traslado de los muebles.

Ef: Mantenimiento de temperatura/Gran tamano, volumen o peso elevado/trabaio en domicilio

ZCuenta con vehiculo para la realizacion? *
® Sj

2 No

;Tiene todos los servicios piblicos que requiere para su funcionamiento? *
®si
C'No

{Cuenta con algunos de estos dispositivos para el desarrollo de su emprendimiento? *
Celular

Computadora

Impresora

[ Tablet

6. DESCRIPCION DE LA INVERSION

£Accedio en algin momento a un crédito para su emprendimiento? *

O si
Descripcidn Costo Costo Nombre T Presupuesto
de inversiones Unitario (%) Total (%) proveedor proveedor
0

C'Na

=

Sierra Circular De -~ 1 200.00 800.000 b MK F000000C k m | =
Banco Mesa Pie W
Bosch Gts 254 1800w 7% , .
& Deberd adjuntar los presupuestos
_ B de las herramientas / maquinas y
Cepille Bosch - 1 400,000 400,000 v WK F1000000C k [ — a todo aquello que requiera como
Irld.ldrnbriw. 15}-‘ Ghotg ™ inversién.
W-li 5fbateria Color Azul 5
5
Herramienta 3 y 2 200.000 1.200.000 - MO 0000007 k [ &
r
Herramienta 4 y 1 1.500.000 1.500.000 v L H000000¢ — &
3
T 3900000
L] 3

Cargar otra Inversion

NOTA: B monto final del proyecto a financiar se ajustard con los presupuestos enviados por el emprendedor, los cuales deberdn ser firmados a modo de declaracion jurada
para validar el monto emviado.

Plazo de devolucion ( en meses - maximo 48) *
36

Periodo de gracia solicitado ( en meses - maximo12) *

&

RESUMEN DESCRIPTIVO Y JUSTIFICACION DE LA INVERSION *

Comente qué capacidades (recursos, sistemas de informacion, cultura y estructura organizativa) busca desarrollar con las inversiones, definiendo elflos procesos de
gestionjromerdalizacion/produccidn involucrados; identificando las necesidades o problematicas que busca resolver.

Poder resolver con la compra de estas herramientas la terdiarizacion del corte de las maderas, lo que me permitird mejorar en la eficiencia y eficacia de la -~

fabricacidn, teniendo seguimiento de la calidad de producto desde el inicio v cubrir |z probleméatica que estoy teniendo, que es rechazar trabajos por no contar

con las maguinas adecuadas gue me permita ganar tiempo y asi poder cumplir con los clientes.

A
IMPACTOS ESPERADOS =

Items Tipo de impacto Breve justificacion del impacto iLa aqu|S|C|On de Ias. r?u,evas
herramientas le permitira

'5””1%1'9, de produccidn y/o Alto A Las nuevas maguinas me evitaran el costo de la terciarizacion del corte. mej,oral,’ la produccién? ¢Cémo

facturacion serd el impacto? sLas nuevas
herramientas le permitirdn

Mivel de empleo Meutro o En esta primera instancia no tomaré personal. emplear nuevas personas?
$Como serd el impacto?

) 5 - - L . i ;Genera impacto econdmico?
Impacto .en el desarrollo Alto hd Con la posibilidad de hacer el trabajo mas rapido llegaré a cubrir el mercado que hoy, y poder pen < . P . .
Incalireqional del proyecto iMejora la calidad de vidaen la

poblacion? ¢Es nuevos
':uut.tgnta bilidad y perspectiva Alto w Las disenos son a eleccion de los clientes, muchos de ellos reutizando materiales. A la vez quien d productos, mejora en los
de genero del proyecto procesos productivos, desarrollo
Grado de innovacién del de nuevas soluciones, productos
- o Alto ' Poros son los carpinteros que ofrecen el servicio a medida en la localidad. e ictintivoc?
producto o servicio en la region yfo servicios distintivos:
Mejoras logisticas Meutro W No

7. ACTIVIDADES CLAVES

Procesos claves para el funcionamienta de la actividad que se va a desempenar.

¢El producto/servicio requiere de algin tipo de registro o inscripcion particular? *
Osi
® No

£5u producto o servicio requiere algiin tipo particular de etiquetado/certificado para su
venta? *

Csi
® No

£5u proceso productivo requiere algan tipo de habilitacion particular? *

O 5§
® No



